
Você é le�brado por quê?
No BNI, ninguém é lembrado pela quantidade de coisas que faz. Somos lembrados pela clareza 
do que representamos. Quando alguém pensa em você, a resposta precisa vir automática. Sem 
esforço. Sem dúvida.

Se a pessoa precisa parar para pensar muito, a indicação já travou. Porque indicação boa nasce 
de associação rápida e segura. No BNI, quem é claro ocupa espaço mental. Quem é confuso 
vira opção secundária.

A verdade é simples e direta: no ambiente de networking de alto desempenho, você não 
compete por atenção apenas na hora da sua apresentação semanal. Você compete pelo 
espaço mental dos seus colegas durante toda a semana, em cada conversa com clientes, em 
cada oportunidade de indicação que surge. E nesse momento decisivo, quando alguém precisa 
lembrar de você, a clareza é tudo.

Se você não é lembrado na hora certa, não é lembrado.



Posicionamento: O Motor das 
Indicações Qualificadas

Por Que Posicionamento 
Importa
O grupo indica melhor quando sabe 
exatamente para quem te indicar. 
Clareza gera segurança. Segurança 
gera confiança. Confiança gera 
indicações mais qualificadas.

O Impacto Real
Quando o posicionamento é claro, o grupo não 
"arrisca" ao indicar. Ele indica com convicção. É 
por isso que profissionais bem posicionados 
recebem menos indicações genéricas — e muito 
mais indicações certas.

Posicionamento não é marketing bonito. É 
facilidade de decisão para quem indica. Cada 
membro do seu grupo está constantemente 
avaliando oportunidades e fazendo conexões 
mentais. Quando seu posicionamento é 
cristalino, você se torna a resposta óbvia para 
situações específicas.

Clareza Estratégica
Defina exatamente o perfil 
de cliente ideal que você 
atende melhor

Confiança do Grupo
Membros indicam com 
segurança quando 
conhecem seu diferencial

Conversão Maior
Indicações qualificadas 
fecham negócios com 
mais frequência

Pense nisso: quando um colega de grupo recebe uma ligação ou está em uma reunião e surge 
uma necessidade, ele tem segundos para pensar em quem indicar. Se seu posicionamento é 
nebuloso, você simplesmente não aparece na lista mental dele. Mas se é cristalino, você é a 
primeira e única escolha.



Os Perigos da Falta de Foco
Quando tudo é foco, nada é foco. Esta é uma verdade implacável no mundo das indicações 
profissionais. Quando a cadeira fica confusa, a indicação trava. O grupo até quer ajudar, mas 
não sabe para onde te levar.

Quem tenta abraçar tudo transmite uma mensagem perigosa: "Qualquer coisa serve." E no BNI, 
quando tudo serve, nada vira prioridade. A falta de clareza reduz drasticamente a lembrança 
de marca nos processos de indicação. O grupo não indica por má vontade. Não indica porque 
não tem segurança para indicar.

1

Momento da Oportunidade
Um contato menciona uma necessidade 

específica

2

Busca Mental Rápida
O membro procura quem indicar em 

segundos

3

Decisão Crítica
Posicionamento claro = indicação. 
Confusão = oportunidade perdida

A especialização não significa que você precisa rejeitar trabalho. Significa que você precisa ser 
lembrado primeiro para algo específico. Depois que a porta abre com clareza, você pode 
expandir naturalmente. Mas primeiro, você precisa entrar pela porta certa.

Lembre-se: Quando você tenta abraçar tudo, o grupo não sabe pra onde te levar. A 
indicação morre antes de nascer.



Ação Prática: Tra��for�e Clareza e� 
Cre�ci�e�to
Chegou a hora de colocar tudo em prática. Porque conhecimento sem ação é apenas teoria — e 
no BNI, resultados vêm de execução consistente. Quanto mais simples é explicar o que você faz, 
mais fácil é te lembrar na hora certa.

01

Te�te da Fra�e Ú�ica
Se alguém te perguntar hoje "quem é você no 
mercado?", a resposta sai em uma frase clara? 
Se não sai, o grupo sente. E se o grupo sente, a 
indicação não acontece.

02

Defi�a Seu Clie�te Ideal
Seja específico sobre quem você atende 
melhor. Idade, setor, problema específico, 
momento de vida. Quanto mais claro, mais fácil 
de indicar.

03

Co�u�ique Co��i�te�te�e�te
Use a mesma mensagem clara toda semana. 
Repetição gera lembrança. Lembrança gera 
indicações.

04

Fortaleça o Grupo Todo
Quando cada profissional cuida bem do seu 
posicionamento, o grupo inteiro cresce. 
Especialização não fecha portas. Ela organiza o 
fluxo de oportunidades.

O Re�ultado da Clareza
Indicações claras convertem mais porque 
chegam certas. Indicações genéricas até 
chegam — mas raramente fecham. No BNI, 
cresce mais rápido quem entende que não 
precisa fazer tudo — precisa ser lembrado por 
uma coisa bem feita.

Clareza não limita. Clareza potencializa. 
Referência nasce da repetição clara. E 
crescimento é consequência direta disso. 
Quando cada um cuida bem do seu espaço, o 
grupo inteiro ganha clareza para agir.

No BNI, que� é claro cre�ce �ai� rápido.

Clareza individual constrói força coletiva. Se é difícil de explicar, é difícil de indicar.


